
Desenvolvendo Oportunidades
Criando Valor
Construindo o Futuro

O Processo de preparação 
para a entrada de 

investidores na Empresa

Case:



BREVE HISTÓRICO



• Busca de Assessoria
• Conscientização do Despreparo
• Plano de preparação
• Esforço interno
• Processo de busca de 

incremento de valuation
• Ganhos com o Processo

O ASSÉDIO DO MERCADO E A DECISÃO 



A VELTEC

NÚMEROS

+ 1.000
Clientes ativos

35
Pessoas 

alocadas em 
P&D

10
Anos de 

atuação

Londrina-PR
Matriz e Un. Fabril

São Paulo-SP
Escritório Comercial



PRODUTOS DE HARDWARE
Hardware com fabricação própria:

garantia de evolução e robustez

Computador de Bordo 
MFA 

Leitor CAN sCanFuel

Teclado Jornada TSL

Central de Videomonitoramento CMA

Painel SafeDrive Leitor de Crachá RFID



SEGMENTOS DE ATUAÇÃO

Diversas empresas que são referências nacionais utilizam soluções Veltec
para gerir seu transporte, isto se comprova em 9 verticais que consolidam 

as maiores e mais críticas operações logísticas do país

Bebidas e Alimentos Transporte de Passageiros

Logística Dedicada Mineração e Siderurgia



Serviços Especializados

Automotiva Agroindústria

SEGMENTOS DE ATUAÇÃO

Petróleo e Gás

Atacado e Distribuição



• Profissionalização
• Maturidade societária
• Maturidade gerencial
• Expansão da empresa
• Acesso a Capital
• Expansão Nacional
• Novo Status no mercado

RESULTADOS ADICIONAIS



INVESTIDORES



Atratividade:
• Rentabilidade
• Interesse estratégico 
• Crescimento rápido
• Solidez setorial

INVESTIDORES

Perfil
• Financeiro
• Estratégico



INVESTIDORES

Condições mínimas de Entrada:

• Organização Interna
• Controles adequados
• Governança
• Sistema de informações 

Transparência e confiabilidade nas 
informações

• Aderência aos planos do investidor



ALINHAMENTOS 
PRÉVIOS



ALINHAMENTOS PRÉVIOS

Entendimento Conceitual:
• Dono
• Executivo
• Acionista

Definição do perfil do investidor alvo 
• Estratégico
• Financeiro



ALINHAMENTOS PRÉVIOS

Psicológico e Cultural

• Alinhamento de expectativas
• Aderência a um novo sócio externo
• Aderência à Cultura da Empresa
• Impacto das mudanças necessárias 

na cultura da empresa
• Nível de stress do processo



ALINHAMENTOS PRÉVIOS

Econômicos e Financeiros

• Expectativas de valor
• Análise de vetores de valuation
• Estruturação patrimonial
• Mapeamento dos riscos do processo
• Investimentos necessários
• Impactos tributários – PJ e PF 



ALINHAMENTOS PRÉVIOS

Operacional

• Consistência do plano a ser “vendido” 
ao investidor

• Nível dos processos de controle
• Nível dos profissionais da empresa.
• Nível de atualização tecnológica do 

negócio



ALINHAMENTOS PRÉVIOS

Processo de Negociação

• Exposição dos sócios no processo
• Consistência de argumentação
• Prazos
• Assessorias necessárias
• Riscos internos durante o processo



FECHAMENTO



FECHAMENTO

A Demora do processo

Dependendo da configuração do 
negócio, há um enorme hiato de 
tempo entre o aperto de mãos e o 
dinheiro!



• Um processo bem conduzido e 
planejado constrói pontes entre o 
sonhos e a realidade.

• Um processo sem cuidados 
explode as pontes, destrói 
relacionamentos, mata a empresa 
e acaba com os sonhos!

RESULTADOS



CONTATO
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